

ДИЛЕРСКИЙ ДОГОВОР № ________

при осуществлении деятельности на определенной территории
г.Калининград





 «____»__________________ 2020 г.

ООО «Тех Альянс», именуемое в дальнейшем «Производитель», в лице Генерального директора Ходоровой Натальи Владимировны, действующей на основании Устава, и ООО/ИП__________________________________________________ именуемое в дальнейшем «Дилер», в лице (генерального) директора _____________________________________________________________________, действующего на основании Устава, с другой,  заключили настоящий Договор о нижеследующем:

ОСНОВНЫЕ ПОНЯТИЯ  И ОБОЗНАЧЕНИЯ
Дилер – физическое или юридическое лицо, привлекаемое Производителем на условиях Дилерского договора для сбыта продукции Производителя на конкретной территории.

Договорная цена – стоимость стандартной Продукции, установленная в прайс-листах на Продукцию (приложение № __ к настоящему договору), либо согласованная Сторонами договора цена на нестандартную Продукцию.

Заказчик – юридическое или физическое лицо, с которым Дилер заключает договор на  поставку Продукции. 
Заявка (Техническое задание (ТЗ) и спецификация) на производство Продукции – заполненный по установленным формам (приложения № __ к настоящему договору) бланки с основными техническими характеристиками Продукции.
Продвижение Продукции – далее по тексту – (Продвижение) – комплекс маркетинговых, рекламных и других мероприятий, организуемых Дилером за свой счёт и/или совместно с Производителем для расширения объёмов и рынков сбыта Продукции.
Продукция – технические изделия, изготовляемые Производителем, которые включены в ассортимент изделий, реализуемых через Дилера. 
Территория дилера - географический регион, в котором разрешается Дилеру со стороны Производителя осуществлять продвижение и продажу Продукции.
1. ПРЕДМЕТ ДОГОВОРА
1.1. По настоящему Договору Производитель поручает, а Дилер обязуется в порядке и на условиях, установленных настоящим Договором от своего имени проводить маркетинг, рекламу и продажу Продукции, а также иных товаров, поставляемых Производителем, в том числе – запасных частей и комплектующих Продукции) на Территории дилера.

1.2. Производитель предоставляет, а Дилер принимает на себя право по продаже Продукции на оговоренной в разделе 2 настоящего договора Территории.
2. Территория дилера
В рамках настоящего договора за Дилером закрепляется следующая Территория для сбыта продукта: ___________________________________область РФ.
3. ПРАВА И ОБЯЗАННОСТИ ДИЛЕРА 

3.1. Обязанности дилера
3.1.1. Осуществлять продажи Продукции Производителя, 
3.1.2. Производить оплату Продукции в соответствии с разделом 5 настоящего Договора.

3.1.3. Регулярно обеспечивать Производителя информацией, касающейся любых событий на согласованной Территории, которые относятся к изменению спроса, реакции конечных пользователей, действиям конкурентов, включая объемы и структуру продаж, прогнозы и информацию, касающуюся продукции, которая может быть конкурентоспособна с Продукцией Производителя или другим вопросам или обстоятельствам, относящимся к договору, в той степени, в какой информация доступна для Дилера; и последний согласен выполнять все такие действия, которые могут оказаться необходимыми или полезными для повышения объема продаж Производителю на оговоренной Территории.

3.1.4. Информировать Производителя:

- о любом нарушении права использования товарных знаков, фирменных наименований или обозначений Организации на Территории.

3.1.5 Информировать  Потребителя Продукции (Покупателя) об авторских правах на приобретаемую Продукцию. 
3.1.6. Обеспечивать  для конечного Потребителя Продукции (Покупателя) дальнейшее её сопровождение и обслуживание.
3.1.7. Участвовать в проводимых Производителем рекламных мероприятиях.

3.1.8. Оказывать содействие Производителю в пресечении несанкционированного воспроизводства Продукции третьими организациями/лицами.
.

3.2. Права Дилера.

3.2.1. Именоваться официальным Дилером ООО «Тех Альянс» на Территории, выступая при этом в гражданском обороте от своего имени. 
3.2.2. Представлять в пределах Территории Товары на ярмарках и выставках. Возможность участия в них, а также возмещение возникающих в связи с этим расходов обсуждаются сторонами при возникновении соответствующей ситуации.

3.2.3. Включать в свое фирменное наименование логотип  и зарегистрированные Производителем товарные знаки.

3.2.4. Использовать рекламные и информационные материалы Производителя, запрашивать и получать от Производителя актуальную техническую, коммерческую, рекламную и другую информацию о Продукции;

3.2.5. Представлять, производить, размещать или продавать на Территории любую продукцию, не конкурирующую с  Продукцией Производителя.

3.2.6. Самостоятельно и по своему усмотрению создавать и поддерживать соответствующую сеть для продаж всей  Продукции по настоящему договору на закрепленной Территории.
3.2.7. Организовать производство по сборке продукции по разрешению от  Производителя.
4. Права и обязанности Производителя
4.1. Обязанности Производителя.

4.1.1. Считать Дилера в качестве своего официального представителя по распространению Продукции на Территории.
4.1.2. Обеспечить отгрузку Продукции надлежащего качества в соответствии с количеством в течение согласованного с Дилером срока, указанного в его Заявке на условиях настоящего Договора. 
4.1.3. Информировать Дилера:

4.1.4. О потенциальных Заказчиках Продукции на Территории, обратившихся напрямую к Производителю.

4.1.5. Об изменении ценовой политики,  о выпуске новых продуктов, обновлений, инструкций, изменениях фирменного стиля и другой информации, касающейся рекламной, маркетинговой и технологической политики Производителя не менее чем за  30  дней, до момента принятия соответствующих изменений.

4.1.6. В обязанности Производителя не входит тиражирование рекламных материалов для Дилера.

4.1.7. Уведомлять Дилера об изменениях ценовой политики, информацию о новой продукции и услугах Производителя.
4.1.8. Оказывать Дилеру максимально возможное содействие в организации его эффективной работ с возможностью решения наиболее типовых проблем у Заказчиков.

4.1.9. Проводить, за свой счет, обучение (при необходимости) одного представителя  Дилера  на  каждый вид продукции. Обучение большего числа представителей Дилера осуществляется за его счет, либо по дополнительной договоренности сторон.

4.1.10. Разместить соответствующую информацию на своем официальном сайте в сети Интернет и указать Дилера официальным  Дилером Производителя на Территории.
 4.1.11. Указывать Дилера и его реквизиты в фирменных рекламных и информационных материалах.
4.1.12. Оперативно информировать Дилера об изменениях характеристик  Продукции;
4.2. Права Производителя.

4.2.1. Запрашивать информацию у Дилера по поводу организации продвижения Продукции Производителя на Территории. 
4.2.2. Переносить, в случае просрочки предоплаты, сроки поставки Продукции на время просрочки предоплаты.
5. Стоимость ПРОДУКЦИИ и порядок расчетов
5.1. Производитель  устанавливает фиксированные отпускные цены для Дилера. 
5.2. Расчеты за Продукцию, поставленную по настоящему Договору, производятся Дилером на основании счетов-фактур Производителя путем перечисления безналичных денежных средств в российских рублях на расчетный счет Производителя.

 5.3. Дилер имеет право на снижение отпускных цен на основании увеличения объемов продаж. 

5.4. О изменении цен Производитель уведомляет Дилера  предварительно, но не менее чем за 25 рабочих дней.

5.5. Цена Продукции включает в себя стоимость упаковки и маркировки.

5.6. Оплата продукции производится, как правило, на условиях предоплаты в размере 60% её стоимости.

5.7. По взаимному согласию Сторон размеры и сроки предоплаты или окончательной оплаты могут быть изменены, продлены или сокращены, но при этом 100% (сто процентов) - полная стоимость Продукции должна быть оплачена не позднее, чем за 5 (пять) календарных дней до даты отгрузки.
6. Сроки и порядок поставки ПРОДУКЦИИ

6.1. Поставка Продукции осуществляется партиями на основании Заявки (технического задания и спецификации) Дилера.
6.2. Заявка должна быть сделана Дилером в письменной форме и передана Производителю с использованием средств электронной (посредством сети Интернет) связи.

6.3. Производитель обязан осуществить отгрузку Продукции в течение срока, согласованного с Дилером .
6.4. Поставка Продукции осуществляется в соответствии с условием о доставке Продукции в место назначения, указанное Дилером в Заявке. По согласованию сторон поставка Продукции может быть осуществлена путем отгрузки его на условиях самовывоза со склада Производителя.

6.5. Доставка Продукции осуществляется транспортной организацией выбранной Производителем самостоятельно. Отношения между транспортной организацией и Производителем регулируются отдельным договором. Организация отгрузки и отправки Продукции в адрес, указанный в Заявке осуществляется Производителем.

6.6. Доставка Продукции осуществляется автомобильным транспортом. Доставка иным (авиаперевозка, морской транспорт) способом может быть произведена по дополнительному соглашению сторон.

6.7. Производитель обязан в день отгрузки передать Дилеру надлежащее извещение о поставке Продукции в соответствии с настоящим Договором, а также направить ему иную информацию, требующуюся для осуществления необходимых мер для принятия Продукции. Данное извещение может быть заменено эквивалентным электронным сообщением.

6.8. Вместе с Продукцией Производитель обязан передать Дилеру следующие документы:

6.8.1. Товарную (товарно-транспортную) накладную.
6.8.2. Счет-фактуру.
6.8.3. Паспорт, совмещенный с руководством по эксплуатации, на каждую единицу Продукции.
6.8.4. Руководство по монтажу на каждую единицу Продукции. 
6.8.5. Оформленные гарантийные обязательства.
6.8.6.Отсутствие указанных в п. 5.8 сопроводительных документов или некоторых из них не приостанавливает приемку Продукции. 

6.9. Днем исполнения Производителем обязательства по передаче Продукции и моментом перехода права собственности на Продукцию от Производителя к Дилеру считается:

6.9.1. При самовывозе Продукции Дилеру  дата передачи Продукции уполномоченному представителю Дилера на складе Производителя по товарной (товарно-транспортной) накладной;

6.9.2. При перевозке автомобильным транспортом – дата выдачи Продукции транспортной организацией уполномоченному представителю Дилера по товарной (товарно-транспортной) накладной в месте назначения, указанном в Заявке Дилера.

6.10. Риск случайной гибели или повреждения Продукции несет его собственник в соответствии с действующим законодательством РФ.

6.11. Производитель обязан принимать и обрабатывать заявки Дилера по ассортименту и срокам отгрузок в течение двух рабочих дней с даты их фактического поступления.

6.12. Сроки отгрузок каждого вида Продукции устанавливаются по согласованию Сторон при заказе. Любые изменения сроков оформляются в виде дополнительного соглашения.

6.13. Оплата перевозки Продукции   осуществляется за счет Дилера.

6.14. Приемка Товара по качеству и количеству осуществляется при прямой поставке на территории конечного Заказчика.
6.15. При приемке Продукции по качеству критерием служит соответствие Продукции заявленным Производителем характеристикам, паспортным данным, заявке (техническому заданию и спецификации) на Продукцию, сопроводительным документам. 
6.16. Документом, удостоверяющим факт приема-передачи Продукции, является товарно-транспортная накладная, подписанная представителями Сторон.

6.17. В случае несоответствия качества Продукции установленным требованиям Дилер имеет право не позднее 10 календарных дней от даты получения Продукции направить письменную претензию в адрес Производителя. Предъявление претензии относительно качества Продукции по истечению указанного срока не принимаются и не могут иметь правовых последствий. Производитель обязан рассмотреть претензию в течение 5 дней с момента ее получения.
6.18. В  случае  несогласия  с  претензиями  Дилера, Производитель в течение двух рабочих дней должен направить в адрес Дилера мотивированный отказ в письменной форме.

7. Качество и гарантии

7.1. Качество Продукции должно соответствовать ГОСТам, ОСТам, ТУ и другим нормативным требованиям к такого рода Продукции, в соответствии с законодательством РФ.

7.2. Тара и упаковка Продукции должны соответствовать требованиям, предъявляемым к таре и упаковке для сохранности такого рода Продукции.

7.3. Продукция должен быть упакован в тару, отвечающую требованиям ТУ и обеспечивающую, при условии надлежащего обращения с товаром, его сохранность во время транспортировки с учетом перевалок, а также предохранение товара от атмосферного воздействия.

7.5. При поставке допускаются помятость, загрязнение, потертость и иные дефекты групповой упаковки, не влияющие на сохранность и качество, как индивидуальной упаковки, так и самой Продукции.

7.6. Производитель подтверждает, что имеет всю разрешительную документацию, необходимую для производства и реализации Продукции на территории РФ.
7.7. Производитель гарантирует, что при производстве Продукции не были нарушены права каких-либо третьих лиц, и соблюдалось действующее законодательство Российской Федерации. 
7.8. Производитель извещает Дилера о том, что при производстве Продукции были использованы права интеллектуальной собственности (товарный знак ИнТех®), принадлежащие ООО «Тех Альянс».

7.9. Производитель гарантирует, что в течение 12 месяцев, начиная с даты его отгрузки, Продукция не будет иметь никаких дефектов в том, что касается сырья и работы, и будет отвечать всем техническим характеристикам, которые изложены в паспорте на Продукцию, при условии, что с этой Продукцией правильно обращались и никаким образом не изменяли и не ремонтировали, за исключением тех случаев, на которые дал свое согласие Производитель.
7.10. Производитель обязуется бесплатно отремонтировать или заменить, на свой выбор, Продукцию с недостатками в течение гарантийного периода.
7.11. Ремонт или замена Продукции являются единственной компенсацией Дилеру. Ни при каких условиях Производитель не несёт ответственность за потерю Дилером прибылей или возникновение любого другого ущерба.

7.12. Дилер не уполномочен предоставлять гарантии, или обязательства от имени Производителя, которые бы противоречили вышеупомянутым условиям.

7.13. При нарушении Заказчиком условий хранения, использования и обслуживания Продукции, Производитель не несет ответственности за все возможные выходы из строя как отдельных комплектующих изделий, так и всей Продукции в целом.

8. КОНФИДЕНЦИАЛЬНОСТЬ

8.1. Стороны    гарантируют    сохранение    конфиденциальности документации, информации, знаний и опыта, полученных друг от друга.

8.2. Стороны  примут  все  необходимые  меры  для  того,  чтобы предотвратить  полное   или   частичное   разглашение   документации, информации,   в том числе   переписки, или ознакомление с ними третьих лиц.

8.3. С переданной документацией и информацией будут ознакомлены только  те  лица  из  персонала   Сторон,   которые   непосредственно используют ее в своей работе.

8.4. Обязательства по сохранению  конфиденциальности  сохраняют свою  силу  и  после истечения срока действия настоящего Договора или его досрочного расторжения.

8.5. Дилер обязан уважать и защищать законные права Производителя,  возникающие  в связи с выполнением настоящего  Договора, в частности, сохранение конфиденциальной информации, которая может стать, известна Дилеру, в связи с выполнением данного Договора. 
8.6. К конфиденциальной информации относится любая информация, которая:

8.6.1. При сообщении была явно охарактеризована как представляющая коммерческую тайну Производителя;

8.6.2. Не является общедоступной;

8.6.3. Представляет коммерческий интерес или дает явные или косвенные конкурентные преимущества третьим сторонам.

8.7. Дилер несет ответственность за сохранение конфиденциальности документации, информации, знаний и опыта, полученных от Производителя.

8.8. Дилер принимает все необходимые меры для того, чтобы предотвратить полное или частичное разглашение документации, информации, в частности переписки, или ознакомление с ними третьих лиц без письменного согласия Производителя.
9. ОТВЕТСТВЕННОСТЬ СТОРОН
9.1. Производитель не  несет  ответственности  за  проблемы  или убытки,   которые   могут   возникнуть  у  покупателей  в  результате неквалифицированных действий Дилера при поставке Продукции и  ее техническом обслуживании.

9.2. Производитель не  несет  ответственности  по  обязательствам Дилера перед третьими лицами .

9.5. В случае нарушения Производителем сроков отгрузки товара, он обязуется выплатить Дилеру пеню в размере 0,1% от стоимости неотгруженного в срок Продукции за каждый день просрочки.
9.6. В случае нарушения Дилеру сроков оплаты Продукции, Дилер выплачивает Производителю пеню в размере 0,1% от суммы просроченного платежа за каждый день просрочки.

9.7. Пеня уплачивается  Сторонами по безналичному расчету, не позднее пяти рабочих дней с момента получения виновной Стороной обоснованной письменной претензии.
9.8. Производитель не несет ответственности по обязательствам Дилера перед третьими лицами, возникшим в результате неисполнения или ненадлежащего исполнения Дилером своих обязанностей по настоящему Договору.
10. Форс-мажор

10.1.Стороны освобождаются от ответственности за невыполнение или ненадлежащее выполнение своих обязательств, если оно вызвано форс-мажорными обстоятельствами, которые наступили после подписания договора в результате событий непреодолимой силы, и Стороны не могли предусмотреть и/или предотвратить эти события. Событиями непреодолимой силы считаются: война и военные действия, мобилизация, эпидемия, пожар, взрывы, дорожные события и природные катастрофы, акты высших органов власти, которые делают невозможным надлежащее исполнение обязательств, и все другие события и обстоятельства, которые Торгово-Промышленная Палата или соответствующий судебный орган признает и объявит событиями непреодолимой силы.

10.2. Сторона, которая подпадает под действие форс-мажорных обстоятельств, должна прислать уведомление об этом другой стороне на протяжении 5 (пяти) дней с начала действия форс-мажорных обстоятельств.

10.3. Если о наступлении вышеупомянутых обстоятельств не будет сообщено своевременно, Сторона, пострадавшая от непреодолимой силы, не имеет права на нее ссылаться, кроме случая, когда само обстоятельство препятствует направлению такого сообщения.

10.4. Сертификат, предоставленный Торгово-Промышленной Палатой, считается достаточным подтверждением действия форс-мажорных обстоятельств.

10.5. Если действие форс-мажорных обстоятельств длится более 60 дней, и препятствует выполнению одной из сторон своих обязательств по настоящему договору, стороны должны решить дальнейшую судьбу этого договора.

11. Разрешение Разногласий и споров
11.1. Стороны будут стремиться разрешать все споры и разногласия, которые могут возникнуть из настоящего Договора, путем переговоров и консультаций.

11.2. Стороны установили следующий обязательный претензионный порядок разрешения споров:
11.2.1. В случае возникновения любых споров, разногласий или требований из настоящего Договора или в связи с ним, в том числе касающихся его исполнения, нарушения, прекращения и недействительности, Сторона, полагающая, что ее права нарушены, обязуется направить другой Стороне письменную претензию с подробным изложением обстоятельств и существа нарушения.
11.2.2. Если спор не был урегулирован в течение 30 (тридцати) дней с даты получения претензии любой из Сторон, спор разрешается в судебном порядке в соответствии с действующим законодательством.

11.3. В случае не достижения соглашения путем переговоров все споры, разногласия или требования, возникшие из настоящего Договора или в связи с ним, в том числе касающиеся его исполнения, нарушения, прекращения и недействительности, подлежат разрешению в Арбитражном суде г. Калининград.

11.4. Вопросы, не предусмотренные настоящим Договором, регулируются действующим гражданским законодательством РФ.

12. Срок действия договора и порядок его расторжения

12.1. Настоящий Договор вступает в силу с момента его подписания и действует в течение трёх лет.
12.2. Настоящий договор автоматически возобновляется на новый срок, если он не расторгнут ни одной из сторон путем направления письменного уведомления через средства связи, обеспечивающие подтверждение факта и даты получения (например: заказным письмом с уведомлением о вручении, факсимильным соглашением), не позднее, чем за три месяца  до его истечения.

12.3. Каждая из сторон может досрочно расторгнуть настоящий договор путем направления письменного уведомления через средства связи, обеспечивающие подтверждение факта и даты получения.
12.4. Сторона, решившая досрочно расторгнуть настоящий Договор, обязана предупредить об этом вторую Сторону официальным письмом не позднее, чем за месяц до предполагаемой даты расторжения Договора.

12.5. Расторжение Договора не освобождает стороны от исполнения обязательств по отношению друг к другу, возникших ранее даты прекращения Договора.

13. Заключительные положения

13.1.  Каждая из Сторон обязуется максимально полно и эффективно сотрудничать с другой Стороной в целях своевременного и надлежащего исполнения настоящего Договора. При исполнении обязательств по настоящему Договору Стороны должны действовать добросовестно и разумно.

13.2. Права и/или обязанности, вытекающие из настоящего Договора, не могут быть переданы Стороной Договора третьим лицам без письменного согласия другой Стороны Договора.

13.3. Все сообщения, документы и т.п. по настоящему Договору должны направляться заказными письмами или с курьером по адресам, указанным в настоящем Договоре, либо направляться посредством факсимильной связи или по электронной связи (по номеру факса или номеру электронной почты, указанным в настоящем Договоре).
13.4. Все изменения и дополнения к Договору совершаются в письменной форме и являются неотъемлемой частью Договора.

13.5. В случае изменения банковских реквизитов, адреса и (или) телефонов у одной из Сторон, она уведомляет другую Сторону в течение 3 (трех) рабочих дней.

13.6. Во всех случаях указания каких-либо сроков по настоящему Договору под днями понимаются официальные рабочие дни.

13.7. Настоящий Договор составлен в двух экземплярах, каждый из которых имеет одинаковую юридическую силу.

13.8. Настоящий Договор может быть заключен путем обмена Сторонами подписанными экземплярами Договора по электронной почте. Факсимильные копии, заверенные оригинальной печатью одной из Сторон, имеют юридическую силу, при условии дальнейшего подтверждения оригиналами документов.

13.9. После подписания настоящего Договора все предварительные договоренности, обсуждения и переписка между Сторонами относительно настоящего Договора теряют юридическую силу.

13.10. Настоящий Договор составлен в двух экземплярах, имеющих равную юридическую силу, – по одному для каждой из Сторон.
14. Юридические адреса и реквизиты сторон

	Производитель            
ООО «Тех Альянс»

Адрес: 238151, Калининградская обл,

г. Черняховск, ул. Московская, дом. 15

ИНН 3914804225

КПП 391401001, 

Ф-Л "ЕВРОПЕЙСКИЙ" ПАО "БАНК "САНКТ-ПЕТЕРБУРГ"  Г. КАЛИНИНГРАД
 к/с 30101 810 9 2748 0000877

БИК 042748877

(( +7 (921)0094900


	Дилер 

_________________________________
ИНН 
КПП
Расчетный счет
К/с 

БИК 
Адрес юридический: 
Адрес фактический:
 

	Генеральный директор


	Генеральный директор



	_______________ 
	_____________ 
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